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Sammanfattning

[Infoga en sammanfattande beskrivning hér]

En beskrivning av min affarsidé uttryckt i ett fatal ord.
Hur tanker jag att framtiden ser ut for mitt foretag?

ldé
Mal
Vision

Syfte




Affarsidé [Infoga en sammanfattande beskrivning hér]

Vad gor min affarsidé unik?
Vilka behov/problem pa marknaden uppfyller/I6ser min idé?

Hur uppfyller/Idser min idé manniskors behov/problem?
Hur ska min affarsidé bli Ibnsam?

Varfér kommer mitt foretag att bli framgangsrikt?




Kunder [Infoga en sammanfattande beskrivning hér]

Ar min verksamhet riktad direkt mot konsumenter (B2C) eller mot andra
foretag (BTB)?

Var finns marknaden for mitt foretag?

Hur stor ar marknaden?

Vilken marknadsandel siktar jag pa att ta?

Har min affarsidé internationell potential?

Vilka ar mina kunder?

Hur ar kapitalstyrkan hos mina kunder?

Hur ser en typiskt kundresa ut?




Konkurrens

[Infoga en sammanfattande beskrivning hér]

Vem/vilka utgor den huvudsakliga konkurrensen pa marknaden?

Jamfért med marknaden, vad har mitt féretag for:
« Styrkor

« Svagheter

« Mojligheter

* Hot

Vilka ar mina storsta konkurrensfordelar?




Verksamhet [Infoga en sammanfattande beskrivning hér]

Hur ska mitt foretag drivas?

Var ar arbetsplatsen lokaliserad?

Ska jag anstalla personal eller anlita frilansare eller praktikanter?
Vilken typ av hardvara och annan utrustning behoéver jag?

Vad ar mina fasta omkostnader och vilka ovriga utgifter har jag?

Har jag nagra leverantérer?

Ar min verksamhet bunden till nagra kreditpolicies eller juridiska

forhallanden?




Org anisation [Infoga en sammanfattande beskrivning hér]

Vem kommer att leda min verksamhet?

Hur ar organisationen och ledningen av verksamheten uppbyggd?
Vilka ar mina partners, radgivare och investerare?

Vem kommer jag att anstalla?

Kommer vanner och familj att hjalpa mig?

Hur kommer de att bidra?

Av alla ovanstaende punkter, vilka ar de viktigaste i ett initialt skede?




Fél"Sé“ ning & [Infoga en sammanfattande beskrivning hér]
Marknadsforing

Hur tanker jag marknadsfora min verksamhet?

Vilka kanaler tanker jag primart anvanda mig av?

Vilken ar min forsaljnings- och marknadsforingsstrategi?

Hur ska jag na min malgrupp och marknad?

Vilken tidigare erfarenhet har jag av forsaljning och marknadsféring?




Ekonomi & [Infoga en sammanfattande beskrivning hér]
Finanser

Hur mycket egna pengar kommer jag investera i verksamheten?

Vad ar min nuvarande privata ekonomiska status?

Varifran ska pengarna till min verksamhet komma ifran — dvs. lan, intakter,
investeringar?

Kommer partners att bidra finansiellt till min verksamhet?

Hur ser prissattningen ut for mina produkter/tjanster?

Hur stora intakter forvantar jag mig?

Vilka investeringar behover jag gora?




